
 

■ 講習趣旨 

日本経営士協会では、会員のコンサルティング実務力強化と新規入会希望者を対象としまし

て、基礎８科目講習会を全国各地で開催しています。 

 この度、下記の要領を持ちまして、関西・東海支部にて「営業・マーケティング科目初級」

講習会を開催します。この講座では、専門分野を問わず、経営士・コンサルタントとして、

「営業・マーケティング」における最低限度の知識とノウハウを習得することを目的としてい

ます。 

■ 講習対象者 

◇ 日本経営士協会会員 研究会員、一般会員、経営士補会員、経営士Ｃクラス会員 

    上記に該当する当協会会員におきましては、必須科目でもあり、単位取得の対象となって 

います。各地で開催されます講座を受講して下さい（Web受講も可能です。詳細につきまして 

は別途ご案内致します）。受講していない場合には、昇格試験にて合格ライン以上の得点をと 

る必要があります。 

なお、営業・マーケティング分野で、コンサルティング実積ないしは販売士の資格を有する 

会員で、受講免除申請を行い申請が承認されますと、当該科目の受講が免除されます。 

上記以外の会員でも、自分の知識や技能を復習することにより、基礎力の裾野を広げたい会 

員や、営業・マーケティング科目認定講師資格取得を希望する会員には、是非とも受講をおす 

すめします。 

 会場参加のみならず Web受講も可能です。使用されているパソコンに『skype』がダウン 

ロードされていれば、お住いの場所に係わらず事務所・自宅等で講習会を受講できます。 

◇ 日本経営士協会 営業・マーケティング初級認定講師 

当協会の営業・マーケティング初級認定講師で、当該科目を受講していない会員は、認定 

後一年以内に当講座の受講が義務づけられています。期間内に、当協会本部が全国で開催する 

いずれかの会場で受講しませんと、認定が取り消されます。なお、営業・マーケティング科目 

以外の認定講師につきましても、当該講座を受講することを強くお勧めします（Web受講も可 

能です。詳細につきましては別途ご案内致します。）。 

◇ 非会員（ビジター）様 

  将来経営コンサルタントを目指している方には、経営コンサルタントになるには、どの様な  

知識を持っていれば良いのかを確認するためにも受講をおすすめします。当協会に入会を希望 

されたり、資格取得を希望されたりする場合には、この講座を受講することにより、営業・マ

ーケティング科目のペーパーテストが免除されます。 

 中小企業診断士資格取得を検討したり、準備中であったりする方には、知識整理のために、

受講をおすすめします。また、すでに中小企業診断士資格をお持ちの先生におかれましては当

協会にて、実務力養成のために入会されるときに課されますペーパーテストの一部が免除され

ます。是非、この機会に受講されることをお薦めします。 

■ 営業・マーケティング初級講習会カリキュラム概要 

経営士として求められる営業・マーケティング分野に関する基本的なコンサルティング・ス 

キルや知識を取得するために、営業・マーケティング講習会を以下に示すように２回に分けて 

開催します。今回は 1回目の開催に関するご案内です。各講習会の項目及び内容については都 

合により変更される場合もあります。 

日本経営士協会 基礎８科目講習会 

営業・マーケティング初級Ⅰ・Ⅱ講習会 
【講師】 山本 修 

日本経営士協会 専務理事 関西・東海支部支部長 経営士 営業・マーケティング科目認定講師 



＊1回目：営業・マーケティング初級Ⅰ講習会（平成２９年８月１９日（土）開催） 

第１部：「マーケティング」 

1. はじめに 

2. マーケティングの狙いと目的 

3. マーケティング戦略の企画・立案・推進 

4. マーケティング・ミックス４Pの策定と実施 

5. 商品学 

 

第２部 販売管理 

1. はじめに 

2. 販売について 

3. 卸業について 

4. 小売業について 

5. 店舗における販売管理 

 

＊２回目：営業・マーケティング初級Ⅱ講習会（適時開催予定、別途ご案内致します） 

第３部 営業管理 

1. 時代が求める営業とは 

2. 営業部門強化は温かい管理から 

3. 営業戦略と計画立案のコンサルティング 

4. 時代に即した営業部門をつくる支援法 

営業・マーケティング分野に精通している認定講師が、『営業・マーケティング』における基

礎知識について分かり易く講義致します。 

■ 講師プロフィール 

特定非営利活動法人 日本経営士協会 専務理事 関西・東海支部支部長 経営士 

営業・マーケティング科目認定講師 

【自己紹介】 

昭和１４年５月１日生まれ７８歳、高知県高岡郡東又村志和（現在：高知県高岡

郡四万十町志和）父の仕事の都合にて、中学３年２学期より、和歌山県新宮市三輪

崎：光洋中学校に転校。和歌山県立新宮高等学校卒業、高等学校卒業時、医者になり

たくて父親に希望を話したところ、京都大学医学部に受かれば大学に行かすがそれ

以外では駄目だと言われ、京大を始め、四つの大学の医学部を受験するも京大だけは落第し、父の許可

が出ず大學進学を諦めた。 

 その時父から、大学には行けなくても、その気になれば何かが出来る筈だからそれを自分で探せ」と

言われ父を恨みました。しかし、何年か経って、父らしい励ましの言葉だと気が付きました。今思えば、

その時の父の言葉が自分の人生に大きく役立っていると今では思っている。 

【講師略歴】 

３０歳の時に美容師の免許を取得し美容サロン経営を手掛ける。経営ノウハウと技術習得の為１年半

の間、イギリス・フランスに研修渡航。帰国後、美容用品販売商社に、教育担当（サロン経営及び美容

技術指導担当として）として１８年間勤務し常務取締役歴任後定年を迎え、コンサルタントとして独立。   

その間に、「日本経営士協会」に入会し、コンサルタントしての知識と技法を学び活用させて頂いた。   

また、サロンの経営・営業・技術教育を通じて経営者を始めサロンスタッフとの交流の中で、問題点の

発見と解決法を身につけることが出来たことは、後日のコンサルタントとしての仕事の上で非常に役に

立つ事となった。 

 

 



■ 開催日時・会場及びお申し込み先 

営業・マーケティング初級Ⅰ講習会は下記内容にて開催されます。 

科目 

及び 

日時 

営業・マーケティング初級Ⅰ講習会 

平成３０年２月２５日（日）１０：３０～１５：３０ 

 受付 平成３０年２月２５日（日）１０：１５～ 

対象 

・一般企業の経営者・管理職、大学・大学院生 

・当協会会員及び入会希望者 

・営業・マーケティング初級Ⅰ講習会を未受講の当協会営業・マーケティン

グ初級認定講師（受講必須） 

会場 

大阪ＮＰＯセンター 

大阪市中央区平野町１丁目７番１号 

地下鉄堺筋線北浜駅５番出口、堺筋を南絵３分「高橋ビル５F」 

（１Fコンビニ（セブンイレブン」） 

地図：http://osakanpo-center.com/map.html 

受講料 

お申し込み後、別途振込先を連絡いたします。 

ビジター様 ６，０００円（前納振込／各開催毎） 

日本経営士協会会員 

（Web 受講も可能です。

詳細につきましては別

途ご案内致します。） 

３，０００円（前納振込／各開催毎） 

 

お問合 

及び 

申込 

＊受講に関する問い合わせ及び申込 

日本経営士協会 講習会担当事務局 

E-Mail 

電話：03-6801-6630 

お申込時に、会場に参加されるか、またはＷｅｂ受講を希望されるか、どち

らの方法で受講されるかをお伝えください。 

＊Web受講に関する問い合わせ 

Skype を使用しての受講となりますので、まだ skype を使用したことのない

方は、講習会担当が相談に応じますので、下記担当までお気軽に相談して下

さい。 

俵 一史 電話：090-7244-6058、E-Mail 

当 日 

連絡先 
090-9549-7715（日本経営士協会 関西・東海支部：山本 修） 

■ 受講特典 

会員は昇格試験時に、営業・マーケティング科目のペーパーテスト受験が免除されます。 

非会員様は、入会・資格審査時に、営業・マーケティング科目のペーパーテスト受験が免除されます。 

以上 
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